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FOR IMMEDIATE RELEASE
Pourquoi votre réseau n'a-t-il pas (encore) fait de vous un nouveau Bill Gates ?
Savez-vous comment Bill Gates a eu l’occasion de développer le MS-DOS, posant ainsi les fondations de son empire commercial ? Grâce à son réseau. Et plus précisément, grâce à sa mère. Mary Gates siégeait au Conseil d’Administration d’United Ways avec John Akers, un des grands patrons d’IBM. A l’époque, Akers s’employait à introduire IBM sur le marché des ordinateurs de bureau. Mary Gates parla à Akers de la nouvelle génération de petits développeurs de logiciels, qui à son avis n’étaient pas appréciés à leur juste valeur par rapport aux grandes entreprises avec lesquelles IBM travaillait traditionnellement. Peu après cette conversation, Akers examina les propositions de plusieurs petites entreprises… parmi lesquelles se trouvait Microsoft. Le reste appartient à l'histoire. Microsoft remporta le contrat pour le DOS et supplanta IBM en devenant la société informatique la plus puissante du monde. 
Peut-être votre mère n’est-elle pas membre du Conseil d’Administration d’une grande organisation ; mais savez-vous combien de personnes, parmi vos connaissances, sont à leur tour en relation avec des gens qui pourraient changer votre vie ? Le problème, c’est qu’en règle générale, ces personnes ne parlent pas de vous parce qu’elles ne connaissent pas très bien vos activités, vos compétences ni les atouts de votre société. Mais comment cela se fait-il ? C’est parce que vous ne vous êtes jamais présenté à elles en termes brefs et faciles à retenir (le fameux "Elevator Pitch").
C’est d’autant plus regrettable que 53% des Belges trouvent un nouveau job grâce à leur réseau (sondage réalisé par l’EHSAL en 2000). La spécialiste du networking Donna Fisher estime qu’aux Etats-Unis, cette proportion atteint même 70% ! Une étude de la Bristol Business School a d’ailleurs permis de constater que les petites entreprises génèrent 70% de leur chiffre d’affaires grâce à leur réseau. 
Alors, dites à votre réseau ce que vous voulez qu'il dise de vous. Les résultats vous surprendront ! Et pour être encore plus efficace, demandez à vos contacts ce qu’ils veulent que vous disiez d’eux. Si vous prenez l’initiative de propager leur histoire dans votre réseau et de les aider, vous verrez que vous recevrez bien plus que ce que vous avez donné – sans même avoir à le demander.
En lisant "Let's Connect !", vous découvrirez non seulement comment créer un bon « Elevator Pitch », poser les bonnes questions à votre réseau ou aider vos contacts tout en respectant votre propre temps, mais aussi comment vous sentir plus à l’aise lors d’événements, networker sur Internet et utiliser plus efficacement les outils disponibles. Un petit avertissement toutefois : sachez qu'après avoir lu ce livre, le prochain Bill Gates... Ce pourrait être vous ! 
« La première fois que j’ai rencontré Jan Vermeiren, j’ai été conquis par son intégrité et son enthousiasme à aider les autres dans leurs activités de networking. Jan a compris que le networking ne sert ni à accumuler du pouvoir ni à se donner de l’importance, mais bien à s'entraider en partageant, en apprenant et en se soutenant mutuellement. Dans « Let’s Connect ! », Jan prodigue des conseils qui aideront rapidement le lecteur. Plus important encore, il décrit une « autre » forme de networking, une forme où il ne s’agit pas de « mon petit moi », mais de s’entraider et de donner sans rien attendre en retour. » (Bart Becks, CEO Belgacom Skynet) 
Jan Vermeiren est le Networking Coach. Il forme et coache les autres à exploiter la puissance de leur réseau dans une optique de « donner d’abord ». Il est sollicité tant par de grandes entreprises comme Alcatel, Belgacom, la Delta Lloyd Bank ou Ernst & Young que par des petites sociétés et des indépendants. 
# # #

Bien que « Let’s Connect ! » parle de networking inter-personnel, il aborde également le networking professionnel. Plus de 30 organisations proposent un bonus ou une réduction à toute personne achetant le livre. Pour une valeur totale équivalant à 3.968 euros ! 
Pour accéder au texte intégral du communiqué, à des références, des témoignages, des photos et plus d’informations au sujet du livre et des bonus, rendez-vous dans la salle de presse sur www.letsconnect.be/press.html 
Contact: Jan Vermeiren
E-mail: jan.vermeiren@networking-coach.com
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